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STUDIO VINCI PRESENTA IL CONVEGNO
COACHING E NEGOZIATO: TECNICHE E STRATEGIE PER LA GESTIONE DELLA TRATTATIVA

Sabato 24 ottobre 2015, ore 9.00-18.00
Hotel Holiday Inn, Via del Commercio Associato 3, Bologna

Evento formativo accreditato dal consiglio dell’Ordine degli Avvocati di Bologna con n. 3 crediti formativi
RELATORI:

Avv. Marco Pandocchi
Avvocato del Foro di Milano

Dr. Roberto Rigati
Professional Coach, Managing Director di Studio Vinci

Dr.ssa Stefania Padoa
Professional Coach e Formatrice, Studio Vinci

PROGRAMMA:
MATTINA:
ore 8.45 Registrazione dei partecipanti
ore 9.00 Inizio dei lavori
Negoziazione e negoziato: aspetti giuridici e sostanziali
Una visione sistemica della controversia: cenni di teoria dei sistemi - origini della controversia - escalation

Le fasi del negoziato - tecniche generali di coaching applicate al negoziato: dall'alfa all'omega, per andare
oltre il conflitto

ore 13.00 Lunch break

ore 14.00 Ripresa dei lavori

L'inizio del negoziato - la gestione dell'incontro di negoziato

L'ascolto attivo per la comprensione delle parti: I'arte della domanda e della riformulazione
Tecniche di coaching utili nella gestione del conflitto (schemi di gioco, goal setting)

ore 18.00 Termine dei lavori

Vinci s.a.s.di R.Rigati & C. — Via L.Ariosto, 31- 20089 Rozzano MI —02/87246689
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Numero massimo partecipanti: 100
Quota di partecipazione: 70 euro + IVA
Per informazioni e iscrizioni: Dr.ssa Stefania Padoa, cell. 328 0146349, email: convegnivinci@gmail.com
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MODULO DI ISCRIZIONE AL CONVEGNO

COACHING E NEGOZIATO: TECNICHE E STRATEGIE PER LA GESTIONE DELLA TRATTATIVA

Sabato 24 ottobre 2015, ore 9.00-18.00
Hotel Holiday Inn, Via del Commercio Associato 3, Bologna

DA COMPILARE E MANDARE VIA E-MAIL A convegnivinci@gmail.com

DATI PARTECIPANTE

Nome e Cognome

Tel. Fax

E-mail

Professione/Qualifica

o Avvocato o Altro (Specificare)
DATI PER LA FATTURAZIONE

Ragione sociale

Indirizzo

Cap. Citta' Prov.

P.IVA/CF

MODALITA’ DI PAGAMENTO
BONIFICO BANCARIO a favore di Studio Vinci, IBAN IT89 X010 0501 6080 0000 0000 716
BNL agenzia n. 8 Milano

Importante: indicare nella causale il nome del partecipante e la dicitura “iscrizione convegno
coaching”.

Luogo e data Firma
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Il/la sottoscritto/a acconsente al trattamento dei propri dati, ai sensi del D. Lgs. n.
196/2003, per le sole finalita connesse al presente mandato, consapevole che Studio Vinci
assicura la massima riservatezza circa dati e informazioni nel rispetto della normativa sulla
protezione dei dati personali.

Luogo e data Firma

Segreteria Organizzativa

Studio Vinci

Via Ariosto 31, Rozzano (Ml)

tel. 328 0146349

e-mail: convegnivinci@gmail.com

sito: www.vinciconsulenza.it
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